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Hochkaratige
Konferenzen erfolgreich
fur lhr Marketing nutzen
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Marketing Ziele auf Veranstaltungen

- NEUKUNDENGEWINNUNG - Vertriebsunterstiitzung

- Awareness - Neue Themen, Potenziale lhrer Losungen, erfolgreiche
Kundenbeispiele bekannt machen

- komplexe Produkte erklaren
« CRM und Kundenpflege

Ausserdem:

- Networking/Partnering
- Imagetransfer

- PR
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Messe, Konferenz, eigene Roadshow -
So wahlen Sie das richtige
Veranstaltungsformat fiir lhre Bedurfnisse:

- GELD - Welche Kosten sind Sie bereit in Kauf zu nehmen?

- Know-how und Ressourcen - Wie viel konnen und wollen Sie
selbst machen?

- ZEIT - wie viel Vorbereitungszeit wollen Sie investieren,
inwieweit ist der Vertrieb bereit Zeit zu investieren
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Was macht den Erfolg lhres
Veranstaltungsauftritts aus?

Ziehen Sie die Zusammenarbeit mit einem externen
Dienstleister in Betracht

Abstimmung mit dem Vertrieb (Nur wenn der Vertrieb im
Boot ist erreichen Sie lhre Ziele)

Welche Zielgruppe ist lhnen wirklich wichtig? (Top-
Entscheider, Strategen, Techniker, ...)

Datenbank - Wie gut sind die eigenen Daten gewartet?
Welchen Zugriff habe ich auf Daten von Nicht-Kunden?
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Vortrage: Die richtigen Themen fiir die
richtige Zielgruppe

Kundennutzen ist wichtiger als die Produkt-Features

Augenmerk auf die Dramaturgie der Veranstaltung - Was
erwartet der Teilnehmer?

Werbung kann kontraproduktiv sein - nur wo Werbung
erwartet wird, z.B auf einer Messe oder Roadshow. Dort wo
hochkaratiges Publikum Wissenstransfer erwartet, werden
Produkt-Prasentationen nicht gut ankommen.

Know-how - Uberzeugen Sie mit Fachkompetenz, dann
werden die Teilnehmer in der Pause das Gesprach suchen.

Der Referenzkunde ist lhr bestes Aushangeschild
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Was macht den Auftritt vor Ort aus?

Vortrag hat den Kundennutzen aufbereitet - die notigen
Infos zu den Produktfeatures erhalt der Teilnehmer von
einem Vertriebsprofi am Stand

Menschen treffen sich, wo sich Menschen treffen - Laden Sie
auch zu externen Veranstaltungen lhre Kunden ein - sonst




